GARANTY HOME

FRANQUICIA INMOBILIARIA

Garanty Home | Dosier Informativo de Franquicia Inmobiliaria
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iBienvenido a Garanty Home!

UNA OPORTUNIDAD DE FRANQUICIA INMOBILIARIA PARA EL
EXITO MUTUO
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SOBRE NOSOTROS

:QUE ES GARANTY HOME?

Garanty Home es la idea de revolucionar un sector inmobiliario tradicional y
a menudo anticuado, ofreciendo un enfogue innovador y fresco que busca
transtormar la experiencia del cliente

Garanty Home | Dosier Informativo de Franquicia Inmobiliaria



MEJOR
SERVICIO AL
MENOR
COSTE

Ofrecemos un
servicio inmobiliario
completo y seguro a

precios
competitivos.

Nuestra receta

PROTECCION
DE
OPERACIONES
DE ALQUILER

Mediante GARANTIA
DE ALQUILER
PROPIA, directa y sin
intermediarios

DEPARTAMENTO
JURIDICO

Bufete de abogados
especializado en
intermediacion y

gestion inmobiliaria

PROPTECH

Disponemos de
tecnologia digital de
primera calidad que
simplifica nuestras
actividades diarias.
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DISTRIBUTION OF NEW GOODS
IN SECONDARY MARKETS

‘ Pr&main p

COMMON CEREALS AS A PERCENTA
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| Sale |Buy |Grow
| $285.00] $31407]  10.20%)
Platinum $375.00 $480.75 28.20%
Silver $625.00]  $663.75 6.20%)
ICopper $769.00 $828 98 7.80%)
Steel s424.00| $552.90]  30.40%]
Beryllium $32600] s$419.89]  28.80%]
Manganese $400.00 $448 80 12.20%
JAluminum $588.00 $726.77 23.60%
lchrome $351.00 $44226]  26.00%)
Nickel $517.00 $578.01 11.80%
[eauxite $583.00] $753.24]  29.20%
[Cotton $118.00 $162.60 37.80%]
Flax $101.00] $19138 0.20%
[Textiles $208.00 $264.58 27.20%)
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- PERCENTAGE IMPACT ON THE SECURITIES MARKETS

Retail sales levels
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NUESTRO PORTFOLIO

VENTA NEGOCIOS ALQUILER



Descripcion de servicios

ALQUILER

b Proteccion de alqguiler al menor coste posible segun la zona
‘1 mediante nuestra Garantia de Alquiler Propia directa y sin

intermediarios.

VENTA

Servicio completo de venta, desde la captacion y valoracion del
@_\"‘/: inmueble, pasando por la primera visita y hasta la firma de
N escrituras. Ademds de servicio especializado en Alquiler con

Opcion a compra y busqueda de financiacion.

NEGOCIOS

Amplia variedad de espacios (locales, despachos, naves
industriales) y Departamento especializado con experiencia
inmuebles distintos de vivienda. Confianza de grandes marcas vy
franquicias.




CARTERA INICIAL DE PROPIEDADES

Te proporcionamos una cartera inicial de propiedades para que puedas
comenzar tu negocio con éxito desde el primer dia.



PROPIEDADES EN CARTERA EN 2024




Cuota de negocio asegurada

DIVERSIFICACION INGRESOS PASIVOS COMISIONES
OUTSOURCING

Mercado de alquiler y compra Mes a mes por comisiones de Colaboraciones con entidades
venta de inmuebles y negocios alquiler bancarias




:QUE HACEMOS POR TI?

SERVICIOS DE SOPORTE AL
FRANQUICIADO

FORTALECIENDO EL EXITO DE NUESTRA RED




Investigaciony
desarrollo

Compromiso con la innovacion y la mejora
continua.

Investigacion exhaustiva del mercado
inmobiliario.

Analisis de la competencia para diferenciacion.
Desarrollo de tecnologia de vanguardia.
Fvaluacion constante de procesos y formacion
del equipo.

Exploracion de nuevas oportunidades y
modelos de negocio.

Orientacion hacia la satisfaccion del cliente y la
sostenibilidad.



FORMACION

Transmitiremos nuestro know how de forma clara y sencilla dividio en tres
etapas. So6lo tienes que seguirlo y esto garantizara el éxito de tu franquicia.

ETAPA TEORICA

ETAPA PRACTICA

APERTURAY
POST-APERTURA
DEL LOCAL

TUS PROBLEMAS LOS HAREMOS NUESTROS. RECUERDA QUE YA HEMOS PASADO POR LAS MISMAS SITUACIONES QUE
ENCONTRARAS EN EL CAMINO Y SABEMOS RESOLVERLAS.



Asistencia administrativa

Somos pioneros en la implementacion de procesos
estandarizados en el sector inmobiliario, mediante la técnica
"Time Blocking".

:QUE ES EL TIME BLOCKING?

es una técnica de gestion del tiempo que consiste en dividir la jornada
laboral en bloques de tiempo especificos para realizar tareasy
actividades predeterminadas. Cada blogue de tiempo se reserva para
una tarea o conjunto de tareas relacionadas, lo que ayuda a mantener
el enfoque y evitar la multitarea.

Combinada con nuestros CRM de gestion y captacion, esta técnica
maximiza la productividad de la franquicia al permitir una mejor
organizacion y seguimiento de las actividades diarias.




Asistencia legal

DEPARTAMENTO JURIDICO PROPIO

» Asesoramiento sobre cualquier duda
juridica en materia inmobiliaria

« Asesoramiento sobre normativasy
regulaciones.

« Proporcion de plantillas de contratosy
comunicaciones

« Soporte en resolucion de disputas.

 Informaciones sobre cambios
legislativos.




Asistencia Comercial

POR EXPERTOS AGENTES INMOBILIARIOS

ASESORAMIENTO EN ESTRATEGIAS DE
VENTAS Y MARKETING

APOYO EN LA GESTION DE CLIENTES Y
NEGOCIACION

DESARROLLO CONJUNTO DE
OPORTUNIDADES DE NEGOCIO Y
FORMACION CONTINUA




ANALISIS DE INFORMACION FEEDBACK Y

Recopilamos y analizamos datos para RETROALIMENTACION
evaluar el rendimiento de cada Valoramos el feedback de nuestros
franquicia, identificar mejorasy franquiciados, esencial para mejorar.

establecer metas, ofreciendo Fomentamos una comunicacion
asesoramiento personalizado para bidireccional y confiable, colaborando

optimizar la toma de decisiones. para el éxito mutuo.



sQuiénes son los candidatos
1deales para unirse a nuestra
franquicia?

Para aquellos con experiencia en el Para aquellos con habilidades Para personas o empresas familiares
sector inmobiliario. comerciales que deseen manejar su en su area local, con una red de
propio negocio y avanzar en su contactos y conocimientos del

carrera profesional. mercado inmobiliario.



Perfil de candidato

[=

PROFESIONAL CON AMPLIO AGENCIAS INMOBILIARIAS QUE
ENFOQUE COMERCIAL'Y YA OPEREN EN EL SECTOR Y QUE
FMPRENDEDOR. QUIERAN FORMAR PARTE DE

NUESTRA RED DE FRANQUICIAS.



Condidiones de
adhesion

CANON DE ENTRADA
11.900,00 €

ROYALTY
500,00 € MENSUALES

Que dara derecho a:

Adhesion a la red de GARANTY HOME

Entrega de la metodologia y Know How de la franquicia
(Manual de Operaciones, Manual Tecnico para
tranajadores, Manual de Imagen Corporativa)

Cesion de imagen y marca de GARANTY HOME
Formacion inicial

Otorgamiento de zona de exclusividad

Captacion de una cartera inicial de inmuebles y puesta
a disposicion de la misma a la FRANQUICIADA.

El soporte que durante toda la vigencia del contrato
ofrece la Central al FRANQUICIADO.




PUESTA EN MARCHA

S e & e

FIRMA PRE-
CONTRATO

FIRMA DE
CONTRATO DE
FRANQUICIA

Nos ponemos en marcha
con el estudio de mercado
y Business Plan a 5 anos
de tu Franquicia

Firma, busqueda 'y
adecuacion del local

APERTURA

Formacion y captacion de
propiedades para cartera
inicial




\Unete a la red de Garanty Home y aprovecha todas las
ventajas que ofrecemos!

Conviértete en parte de nuestra comunidad de
franquiciados y accede a una amplia gama de recursosy
soporte que te ayudaran a alcanzar el éxito en el sector

inmobiliario.
iINO esperes mas para dar el paso hacia una carrera
profesional llena de oportunidades!
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Let's Get Social!
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FACEBOOK INSTAGRAM PINTEREST
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